Forsiljningsingenjor eftermarknad

Sund Birsta &r inne i en expansiv fas dir vi har som mal att bli
ledande servicepartner till vara kunder. Vi soker dérfor forséljnings-
ingenjor for att forstirka vart eftermarknadsteam.

Vem ér du? Vi séker dig som gillar en dynamisk miljé, har kunden i
fokus och &r marknads- och mélmedveten. For att trivas hos oss har
du en positiv attityd, dr flexibel och arbetar alltid med kvalité i fokus.
Teamarbete &r en viktig faktor for vart arbete och du kommer att ha
kontakt med ménga personer savil internt som externt.

Vi soker en malinriktad och drivande person med teknisk utbildning. Vi

Vi ser gérna att du dven har internationell erfarenhet av forsiljning
inom detta omrade. Du har ett utpriglat affirsintresse och stortrivs
irollen som séljare och i samspelet med kunderna. Du ér van att

tror att du har erfarenhet fran forséljning och géirna inom eftermarknad.

Ansok:
I denna rekrytering samarbetar vi med Nina Sterning pa Fena Rekrytering.
Du dr vialkommen att ringa Nina pa 070-660 26 24 om du har fragor. Din ansékan skickar
\ du till nina@fenarekrytering.se senast den 2011-11-01. Vilkommen med din ansékan! J

SUNDABIRSTA b

Vill du arbeta hos ett spannande, dynamiskt féretag
med mycket internationella kontakter ska du fortsitta
lésa hér!

Vara medarbetare har ett genuint intresse for teknik
och ménniskor vilket leder till en kreativ arbetsplats med
ambitiésa medarbetare som drivs av att utveckla tekniska
l6sningar och affarer.

arbeta sjilvsténdigt och har en utvecklad social formaga. Aven nyexa-
minerade kan dock komma ifrédga. Tjdnsten kréver goda kunskaper i
engelska i tal och skrift, ytterligare sprakkunskaper &r en merit. Har
du dessutom ursprung eller anknytning till ndgon av de marknader vi
agerar pa ses dven detta som en merit. Vi erbjuder dig som soker ett
stimulerande jobb pa ett teknik inriktat och framgéngsrikt foretag i
forandring med goda majligheter till personlig utveckling.

Arbetsuppgifter I din roll som forsiljningsingenjor far du ansvaret
for kundbearbetning huvudsakligen inom eftermarknaden. Din
huvudsakliga uppgift blir att bygga och utveckla bade befintliga

men framforallt nya kundrelationer. Det ldggs stor vikt vid teknisk
kunskap, dé det ofta handlar om att identifiera och forsta kundbehovet
och darmed utveckla var affar. Du rapporterar direkt till affdrschefen
for eftermarknad. I arbetet ingar omfattande resor mestadels utanfor
Sverige for kundbesok och andra saljaktiviteter.




